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UNSER TOP-THEMA HEUTE:

MEHR VERKAUFSAUFTRAGE?! | WIRD ES AUCH DAS THEMA DES JAHRES 2022?

In einer kleinen Umfrage unter Maklerbliros zu den wichtigsten Themen
des Jahres 2021 wurde das Stichwort: ,Woher bekommen wir mehr Ver-
kaufsauftrage?" als das drangendste Thema dieses Jahres von mehr als
74 % der teilnehmenden Maklerbtliros genannt. Es sieht so aus, als hat-
ten der Jahresverlauf 2021, die Ergebnisse der Bundestagswahl und
damit die ungebrochen hohe Nachfrage nach Immobilien nicht grund-
legend geandert.

4Mehr Verkaufsauftrage" wird demnach auch 2022 sehr prasent in den
Immobilienfirmen sein. Die digiKonREAL 4.0 hat sich Ende Oktober 2021
mit dem Thema ,Endlich mehr Verkaufsauftrage" unter ganz unter-
schiedlichen Gesichtspunkten befasst. Sie waren vielleicht dabei und

www.die-acht.de

haben die Impulse der zweitagigen digitalen Konferenz mitgenommen
(oder Sie haben sich aus guten Griinden gegen die Teilnahme an

der Konferenz entschieden.) Zu unserer heutigen Ausgabe DIE-ACHT
gehoren deshalb einige Ergebnisse der digiKon.

Wie bereiten Sie die Akquisition neuer Verkaufsauftrage des Jahren 2022
vor? Die ,richtige" Antwort auf diese Frage kennt wohl niemand. In einer
Umfrage, deren Ergebnisse wir in der nachsten Ausgabe vorstellen, wer-
den wir Sie um lhre Einschatzung bitten. Lassen Sie uns in den Dialog
gehen: mit lhren Erfahrungen, Ihren Ideen und den Impulsen aus Ver-
anstaltungen wie der digiKonREAL.

PS: Das Bieterverfahren und die Vereinbarung der Innenprovision sind -

mit den richtigen Argumenten - ebenfalls Aspekte, die zu mehr Verkaufs-
auftragen fihren konnen. Dazu die beiden Veranstaltungen am 15.11.2021
(BIETERVERFAHREN) und am 06.12.2021 (INNENPROVISION).



https://www.die-acht.de
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhr&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=F5F3HoC&
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhr&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=F5F3HoC&
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhr&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=F5F3HoC&
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhg&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=FaAQq3Y&
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SIND WIRKLICH ODER NUR GEFUHLT
WENIGER IMMOBILIEN AM MARKT?

In der Maklersprechstunde wurde vor kurzem diskutiert,
dass offensichtlich weniger Immobilien verkauft werden.
Anlass war ein Gesprach eines Immobilienmaklers mit dem
ortlichen Notar. Dieser hatte berichtet, dass viel weniger
Notarvertrdge unter Einschaltung eines Immobilienmaklers
von ihm beurkundet wiirden als im letzten Jahr.

Diese Beobachtung fiihrt automatisch zu der Frage, ob
wirklich weniger Immobilien in 2021 verkauft werden. Die
Jahresberichte der Gutachterausschiisse (GAA) liegen in
der Regel noch nicht vor. Aber einige GAA veroffentlichen
Halbjahresberichte.

Viele Gutachterausschiisse haben fiir das erste Halb-
jahr 2021 steigende Verkaufszahlen berichtet. Effektiv
sind demnach mehr Immobilien verkauft worden als im
ersten Halbjahr 2020. Das bedeutet nicht automatisch,
dass auch wirklich mehr Immobilien am Markt sind. Es
kommen vielleicht weniger Immobilien und Vermittlungs-
auftréage in den Maklerbiiros an. ,,

Rechtsanwalt Sven Johns
MOSLER+ PARTNERRECHTSANWALTE

Der Vorsitzender Geschéftsstelle des Gutachterausschusses
Berlin hat die aktuellen Zahlen der Hauptstadt kiirzlich auf
der digiKon vorgestellt und einen Blick auch andere Stadte

Die digiKonREAL 5.0

Jetzt HIE=H buchen!

und Kommunen geworfen, in denen ebenfalls Halbjahres-
berichte der GAA veroffentlicht werden. Die Tendenz ist ein-
deutig: Im 1. Halbjahr des Jahres 2021 sind durchgangig
mehr verkaufte Immobilien erfasst worden als im Vorjahr.
Berlin, Dresden, Leipzig, Miinchen, Stuttgart, Frankfurt und
verschiedene Landkreise haben einheitlich mehr verkaufte
Immobilien in der Statistik erfasst. Es sind demnach nicht
weniger Immobilien am Markt und das mogliche Umsatz-
volumen fiir die Maklerbiiros ist nicht riicklaufig.

Wenn dennoch (geflihlt oder real) weniger Vermittlungsauf-
trage in den Maklerburos vorhanden sind, kann dies nur be-
deuten, dass die Maklerquote unter den vermittelten
Immobilien aktuell riicklaufig ist. Wie gehen Sie in lhren
Maklerbiiros dagegen vor? Welche Strategien haben Sie
entwickelt, um den Zustrom an neuen Vermittlungsauftra-
gen wieder herzustellen?

In vielen Maklerbiiros kompensieren steigende Kaufpreise
und damit steigende Provisionen je Vermittlungsfall die viel-
leicht schon einsetzende Tendenz zu einem geringeren Be-
stand an Vermittlungsauftragen. (Der englische Begriff des
Jinventory”, mit dem die Anzahl der als Vorrat zur Vermitt-
lung bei Maklerbiiros vorhandenen Auftrdge bezeichnet,
trifft es sehr gut. Gibt es eigentlich einen passenden Begriff
im Deutschen dafiir?)
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https://www.digikonreal.de/registrierung-digikonreal-5/

VORBEREITUNG ;
NEUER VERKAUFSAUFTRAGE
FUR 2022

Noch eine Anmerkung zu den aktuellen Maklerangeboten
im Vergleich zu den privaten Angeboten. In der aktuellen
Ausgabe des Magazins ,Immobilienmakler” aus dem Haus
Sprengnetter wird die Maklerquote unter den TOP-10-Stad-
ten zwischen April 2021 und September 2021 veréffentlicht.
In 9 der 10 TOP-10-Stadte ist die Zahl der Maklerangebote
relativ hoher als 6 Monate frither. Auch das ist ein interes-
santer Aspekt, wenn es um die bei Maklern verfiigbaren
(und in diesem Fall veroffentlichen) Angebote geht.

Der folgende Link fiihrt Sie direkt zu der Ubersicht im
Magazin ,Immobilienmakler*,

https://shop.sprengnetter.de/media/44/04/0b/1635921490/IM-
MOBILIENMAKLER%2002_2021.pdf#page=44

Gehen Sie die Akquisition neuer Vermittlungsauftrdge stra-
tegisch an oder ist es ein immer wieder guter Geschehens-
ablauf, der sich zu Ihren Gunsten gewendet hat, wenn ein
neuer Vermittlungsauftrag eingeht? Welche MaBnahmen
haben Sie bei sich eingestellt.

MAGAZIN
,IMMOBILIENMKALER" VON
SPRENGNETTER

Einige Anregungen:

= Empfehlungsgeschaft - aktiv Empfehlungen einholen oder
auf die guten Kontakte vertrauen, die schon zu neuen
Empfehlungen fiihren werden?

= Webseite streng auf die Akquisition von neuen Ver-
mittlungsauftragen ausrichten oder alles so lassen wie
bisher?

= Eigene digitale Kampagnen zur Eigentlimergewinnung
einrichten oder abwarten?

= Digitale Kampagnen selbst einrichten und justieren
oder mit Experten zusammenarbeiten und die Aufgabe
delegieren?

= Und die vielfach diskutierte Frage, ob eingekaufte Leads
wirklich zu mehr Auftragen fiihren als die ausschlielich
selbst erarbeiteten.

Akquise
neuer
Vermittlungs-
vertrage
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UMFRAGE ZU IHRER PLANUNG VON NEUEN VERKAUFSAUFTRAGEN IN 2022
SO PLANEN WIR UNSERE VERKAUFSAUFTRAGE DES JAHRES 2022

(BITTE HIER KLICKEN FUR DIE TEILNAHME AN DER UMFRAGE).

Bitte nehmen Sie an unserer Umfrage zur Planung der Erarbeitung neuer Auftrage teil, bitte auch dann, wenn
Sie "nicht planen”. Wir haben zwei Fragen vorbereitet, in der wir fiir Sie einige Antwortmaoglichkeiten vor-
bereitet haben. Ihre Anmerkungen kénnen Sie dort unter ,Sonstiges” eingeben. Ich werte lhre Angaben aus
und teile Ihnen die Ergebnisse in der nachsten Ausgabe von DIE-ACHT mit.

PS: Der ndchste Termin fiir die
Sprechstunde zum Vertragspaket ist

am 25.11.2021 um 16:00 Uhr. Alle Kunden,
die das Vertragspaket haben, erhalten m Werbung in eigener Sache:

Das Vertragspaket Maklerrecht

gine gesonderte Einladung.

SVEN R. JOHNS

Bestellung unter:
www.maklerrecht-vertrag.de

Das
Vertragspaket
Maklerrecht

Umstellung vorhandene Verkaufsauflrage

35 Vertragstexte und Vorlagen fur e e
das Maklerbiuro als beschreibbares
pdf oder zum Download.
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https://www.surveymonkey.de/r/88F3VNX?utm_medium=email&utm_source=worldliner&utm_content=%22Die%2BAcht%22%2Bvon%2BSven%2BJohns%2Bzu%2Baktuellen%2BThemen%2Bund%2BTerminen%2B-%2BNovember%2B2021&utm_campaign=
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IMMER WIEDER GEHT ES UM ,TO LEADS OR NOT TO LEADS”
WIE HALTEN SIE ES MIT DEM EINKAUF VON LEADS IN IHREM MAKLERBURO?

Uber die Umfrage zu den digitalen MaBnahmen in Makler-
biiros, die wir in der Ausgabe September 2021 des Newslet-
ters DIE-ACHT.de, durchgefiihrt haben, konnten wir in
Erfahrung bringen, dass etwa 50 % der teilnehmenden
Maklerbiiros von einem oder von mehreren Lead-Anbietern
Leads einkaufen.

Auf der digiKonREAL im Oktober 2021 haben wir mittels
einer Umfrage diese Ergebnisse gegengecheckt und ein

vergleichbares Resultat erhalten.

Ergebnis der Umfrage DIE-ACHT.de vom September 2021
(179 Teilnehmer)

ANTWORTOPTIONEN

ja, und zwar (ber einen Leadanbieter

ja, und zwar {iber verschiedene Leadanbieter

Nein, wir kaufen keine Leads, aber wir investieren in die Gewinnung neuer Kundenkontakte, z.B. durch eigene

Kampagnen, Google Anzeigen, Facebook-Anzeigen usw.

Nein, wir kaufen keine Leads, haben aber das Angebot einer kostenlosen Wertermittlung oder die

Information iiber e-Books auf unserer Webseite integriert

Nein, wir lehnen Investitionen dieser Art der Gewinnung von Eigentiimerkontakten generell ab

Was darf ich mit einem Lead machen?

In einem ausfiihrlichen Beitrag habe ich mich zuletzt im
Magazin "Immobilienmakler" aus dem Haus Sprengnetter
mit dem Thema der "LEADS" befasst. Zwischen den unter-
schiedlichen Sichtweisen der Maklerbiiros auf Leads
maochte ich gern eine zusatzliche Sichtweise einflihren.
Dabei geht es mir um die frage, was ein Maklerbiiro mit
einem Lead machen darf.

Gibt es gute und schlechte Leads?

Kurz gesagt: Flr mich gibt es keinen Unterschied zwischen
dem Tipp des Nachbarn, die Tochter der Freundin anzuru-
fen (ist das ein "guter" Lead?) oder einen eingekauften
Lead anzurufen (ist das ein "schlechter" Lead?), wenn am
Ende ein Vermittlungsauftrag fiir das Maklerbiiro entsteht.

Bitte lesen Sie hier den Artikel im Magazin. Der Link fiihrt
Sie direkt auf die Seite:
https://shop.sprengnetter.de/media/44/04/0b/163592149
0/IMMOBILIENMAKLER%2002_2021.pdf#page=35

Zur Ergéanzung:

Der Link zum Beitrag
aus dem letzten News-
letter DIE-ACHT auf der
Webseite Johns Daten-
schutz HIER.

BEANTWORTL
16,76 %
31,28 %
2793 %

13,97 %

10,06 %

die acht.
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UNSERE ‘"DEORUBRIK In dieser Videorubrik sendet Sven Johns ,Live von der Bau-
stelle”, so dass die Architektur der Neubauten in Verbindung
H EUTE VO M SI N N U N D U NSl N N gebracht wird mit den aktuellen Themen, die Sie gerade in
EINES BAUZAUNS,UND WO WIR Ihrem Biiro haben.
UNSERE BAUZAUNE WIEDER
ABBAU EN SOLLTEN Heute geht es um den Bauzaun vor einer Baustelle, der alles

verdecken soll, was dort entsteht. Warum eigentlich bauen
wir Zaune vor unseren eigenen Baustellen auf?

die acht.


https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhV&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=FE40KoH&
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VERANSTALTUNGSEMPFEHLUNG FUR KURZENTSCHLOSSENE
AM KOMMENDEN MONTAG, 15.11.2021

2R

Immobilien-Makler-Akademie

Bieterverfahren Hier zum digitalen
So geht's Seminar

0 g 2 I Bieterverfahren

anmelden
Georg Ortner Sven Johns Andreas Habath
Werkaufstrainer Rechtsanwalt FIO SYSTEMS AG

inkl.
signiertes
Buch von
jedem

- Argumentation mit dem EigentUmer Referenten

- Das Bieterverfahren im Marketing
- Akguise mit dem Bieterverfahren
- Der richtige Auftrag

- Online cder Offline

Jetzt anmelden:

maklersprechstunde.com/webinar

% Immobilien-Makler-Akademie

D D X

Schwierigkeiten bei der
Innenprovision vermeiden.

Hier zum Webinar
Innenprovision
am 06;‘2.2021 - Vorteile der reinen Innenprovision

- Rechtsfragen des Verkdufergesprachs
- Gesprachseinstieg beim Verkaufer
a nmelden - Welche Alternativen sollten Sie kennen?

Sven Johns
Rechtsanwalt

Georg Ortner
Verkaufstrainer

Jetzt anmelden:

maklerrecht-innenprovision.de
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Empfehlungen

Termine - gleich
anmelden

Learning

Wir haben einige Themen
und Termine fiir Sie
zusammengestellt

10.11.2021 -

15.11.2021 -

16.11.2021 -
23.11.2021 -
06.12.2021 -
08.12.2021 -

26./27.04.2022 - digiKonREAL

=3 o (alle Termine sind direkt verlinkt)
Die digitale Immobilienkonferenz

die .


https://datenschutz.immobilien/product/exposeangaben-webinar/?utm_medium=email&utm_source=worldliner&utm_content=%22Die+Acht%22+von+Sven+Johns+zu+aktuellen+Themen+und+Terminen+-+Oktober+2021&utm_campaign=
https://datenschutz.immobilien/product/exposeangaben-webinar/?utm_medium=email&utm_source=worldliner&utm_content=%22Die+Acht%22+von+Sven+Johns+zu+aktuellen+Themen+und+Terminen+-+Oktober+2021&utm_campaign=
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https://www.copecart.com/products/c4a46812/checkout?utm_medium=email&utm_source=worldliner&utm_content=%22Die+Acht%22+von+Sven+Johns+zu+aktuellen+Themen+und+Terminen+-+Oktober+2021&utm_campaign=
https://datenschutz.immobilien/product/pflichtschulung-gwg/
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxho&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=FaesH4D&
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhl&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=Fnq9jNj&
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhl&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=Fnq9jNj&
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhl&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=Fnq9jNj&
https://www.digikonreal.de
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ERFAHRUNGSAUSTAUSCH MIT ANDEREN MAKLERBUROS ZUM THEMA:
+GEWINNUNG NEUER EIGENTUMERAUFTRAGE UND KOSTEN"

Auf der digiKonREAL ging es um MalBnahmen und Kosten von MaBnahmen zur Gewinnung neuer Eigentiimer.

Was bezahlen die Kollegenbiiros im Schnitt fiir digitale MaBnahmen? Wie sollte ich am besten in meinem
Biiro vorgehen, wenn ich mit der digitalen Eigentiimergewinnung starten will?

Lesen Sie unter dem folgenden Link die Erfahrungen anderer Biiros und meine Empfehlung, wie es bei Ihnen im
Buro losgehen konnte mit der digitalen Eigentimergewinnung.

Hier geht es zum Beitrag ,Erfahrungsschatz Kollegenbiiros“

www.die-acht.de

Melden Sie sich hier
fiir die digiKonREAL 5.0

RE A L4'O am 26. und 274.2022

Die digitale Immobilienkonferenz an

TREFFPUNKT DER DIGITALEN MAKLERBUROS - RUCKBLICK

Die Beitrage von Dr. Peter Hettenbach, Thomas Sandner mengefasst. Alle Videos der digiKon stehen fiir die Teilneh-
vom Gutachterausschuss Berlin, Johannes Beul von Sistrix, mer zur Ansicht zur Verfiigung, ebenso wie die Prasentatio-
Dr. Axel Jockwer von Bottimmo, Robert Kampczyk von Re- nen der Referenten.

alxLab und von mir zum Umgang mit Bestandsdaten haben

wir noch einmal unter dem folgenden Linz fiir Sie zusam- Lesen Sie HIER unseren Riickblick auf die digikonREAL 4.0

g die acht.


https://datenschutz.immobilien/erfahrungsschatz-maklerbueros-neue-auftraege-gewinnen/?utm_medium=email&utm_source=worldliner&utm_content=%22Die%2BAcht%22%2Bvon%2BSven%2BJohns%2Bzu%2Baktuellen%2BThemen%2Bund%2BTerminen%2B-%2BNovember%2B2021&utm_campaign=
https://meinemaklermarke.de/click.html?x=a62e&lc=EOXxhi&mc=E&s=WUm2VP&u=E&z=F0ga0t9&
https://www.digikonreal.de
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Die nachste

Ausgabe von
.Die ACHT"
erscheint am

www.die-acht.de

Anregungen, Fragen, Kritik bitte an Sven Johns unter office@datenschutz.immobilien . Wenn Sie einen Auszug aus dem
Newsletter gern fiir eigene Zwecke nutzen mochten, schreiben Sie uns bitte ebenfalls eine Mail. Wir erlauben unter Quellen-
nennung (fast) alles.

Copyright © 2021 Johns Datenschutz GmbH), All rights reserved.

Kontakt:

Johns Datenschutz GmbH, GFin: Andrea Johns,

An der Kolonnade 11, 1017 Berlin, Tel.: 030 - 20 63 07 94

HRB AG Berlin Charlottenburg 197324
office@datenschutz.immobilien - www.datenschutz.immobilien

Grafik
Angelika Lomitschka

Verbraucherinformation:

Online-Streitbeilegung gem. Art. 14 Abs. 1 ODR-VO: Die Europaische
Kommission stellt eine Plattform zur Online-Streitbeilegung bereit:
https://ec.europa.eu/consumers/odr
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